



	Contenu en pleine largeur



	
	

	+33 9 63 66 39 43 / +33 6 76 89 97 19contact@smartandcom-formation.fr
Facebook page opens in new window




	

		
	Smart & com Formation

	Organisme de formation Morbihan et Loire-Atlantique

	[image: Smart & com Formation][image: Smart & com Formation]


			Accueil
	Formations	[image: Menu icon]Formations secteur management et efficacité professionnelle
	[image: Menu icon]Formations secteur de la bureautique, web et photographie
	[image: Menu icon]Formations secteur de l’hôtellerie, restauration et boulangerie
	[image: Menu icon]Formations secteur de l’immobilier, vente et perfectionnement



	Prises en charge
	société	Notre société
	Conditions générales de vente
	Livret d’accueil
	Règlement intérieur
	Charte Qualité
	Protocole Sanitaire Covid
	Formulaire de réclamation


	Contact


		

	Search:


	
		
		
			
			
		


			





	




	

		Accueil
	Formations	[image: Menu icon]Formations secteur management et efficacité professionnelle
	[image: Menu icon]Formations secteur de la bureautique, web et photographie
	[image: Menu icon]Formations secteur de l’hôtellerie, restauration et boulangerie
	[image: Menu icon]Formations secteur de l’immobilier, vente et perfectionnement



	Prises en charge
	société	Notre société
	Conditions générales de vente
	Livret d’accueil
	Règlement intérieur
	Charte Qualité
	Protocole Sanitaire Covid
	Formulaire de réclamation


	Contact


	




		
			

				Page non trouvée

Vous êtes ici :
	Accueil





	Erreur 404



	
	

	
	

	

	
	

		

			Oops! Cette page n'existe pas !
It looks like nothing was found at this location. Try using the search box below:

    Search:
    
    
    



		

	




			

		


	
	


	


	
	

		


    
        

			
                

					@ All Rights Reserved by Smart & Com Agencement et référencement Ultimat Concept
                


			
            

					Mentions légales
	Formations	Formations Bureautique	Formation Bureautique, Classement administratif
	Formation Bureautique, Comment référencer son site internet sur Google
	Formation Bureautique, Création de site internet
	Formation Bureautique, E-Réputation
	Formation Bureautique, Excel 2007 2010 Perfectionnement
	Formation Bureautique, Excel 2007 2010 se mettre à niveau sur les bases
	Formation Bureautique, Gérer et partager l’information avec des outils digitaux
	Formation Bureautique, Maîtriser la photographie de paysage dans un cadre professionnel
	Formation Bureautique, Maîtriser la photographie de portrait dans un cadre professionnel
	Formation Bureautique, Réussir sa stratégie de vidéo marketing
	Formation Bureautique, Se familiariser au Chat Bot
	Formation Bureautique, Word initiation
	Formation Bureautique, Word niveau 2


	Formations Comptabilité	Formation Comptabilité, Comptabiliser les opérations comptables courantes
	Formation Comptabilité, Comptabiliser les opérations de clôture et produire les états financiers
	Formation Comptabilité, Maîtriser les mécanismes financiers
	Formation Comptabilité, Pratiquer les mécanismes comptables et utiliser le plan comptable


	Formations Hôtellerie	Formation Hôtellerie, Accueil et vente en restauration
	Formation Hôtellerie, Affûtage Salage Fumage
	Formation Hôtellerie, Allergènes
	Formation Hôtellerie, Apprendre l’art de préparer les cocktails
	Formation Hôtellerie, Cartes et menus
	Formation Hôtellerie, Charcuterie sans cochonneries
	Formation Hôtellerie, Connaître le vin pour mieux le vendre
	Formation Hôtellerie, Connaître les spiritueux pour mieux les vendre
	Formation Hôtellerie, Conseils et ventes en boulangerie
	Formation Hôtellerie, Construire des arguments de ventes ciblées Up Selling
	Formation Hôtellerie, Crêpier, crêpière
	Formation Hôtellerie, Développer sa clientèle par les nouvelles technologies en restauration
	Formation Hôtellerie, Gestion dans l’hôtellerie
	Formation Hôtellerie, Gestion des plaintes et des conflits
	Formation Hôtellerie, Image de soi et de l’entreprise
	Formation Hôtellerie, L’anglais en restauration
	Formation Hôtellerie, L’intégrité de l’accueil en hôtellerie, restauration
	Formation Hôtellerie, La distribution hôtelière
	Formation Hôtellerie, La relation client en hôtellerie
	Formation Hôtellerie, La réussite de la vente en restauration
	Formation Hôtellerie, Le métier de pizzaïolo
	Formation Hôtellerie, Les bases de la cuisine italienne
	Formation Hôtellerie, Les sandwichs, snacking
	Formation Hôtellerie, Les techniques d’emballage
	Formation Hôtellerie, Management, les fondamentaux
	Formation Hôtellerie, Manager de proximité en boulangerie, pâtisserie
	Formation Hôtellerie, Optimisation des services en salle
	Formation Hôtellerie, Perfectionnement des techniques de chocolaterie
	Formation Hôtellerie, Pâtisserie et dessert de restaurant
	Formation Hôtellerie, Perfectionnement, snacking
	Formation Hôtellerie, Pizzaïolo
	Formation Hôtellerie, Régimes alimentaires
	Formation Hôtellerie, S’approprier le concept du merchandising
	Formation Hôtellerie, Savoir accueillir et optimiser la relation avec les clients
	Formation Hôtellerie, Savoir vendre en boulangerie
	Formation Hôtellerie, Techniques de dressage à l’assiette
	Formation Hôtellerie, Techniques de management en hôtellerie
	Formation Hôtellerie, Techniques de pâtisserie, perfectionnement
	Formation Hôtellerie, Techniques de vente et négociation en hôtellerie
	Formation Hôtellerie, Valoriser et développer le service du petit déjeuner
	Formation Hôtellerie, Vendre autrement face aux changements
	Formation Hôtellerie, Ventes additionnelles en restauration


	Formations Immobilier	Formation Immobilier, Donations et Successions
	Formation Immobilier, Gestion locative
	Formation Immobilier, L’anglais pratique pour l’agent immobilier Les bases
	Formation Immobilier, La comptabilité spécifique aux syndics de copropriété
	Formation Immobilier, La protection de la loi SRU instaurée au profit de l’acquéreur immobilier
	Formation Immobilier, La veille juridique pour un conseiller immobilier
	Formation Immobilier, Le syndic de copropriété
	Formation Immobilier, Les bases juridiques et techniques d’agent immobilier
	Formation Immobilier, Les fondamentaux du métier de mandataire immobilier indépendant
	Formation Immobilier, Les fondamentaux du métier de négociateur immobilier
	Formation Immobilier, Maîtriser la comptabilité des administrateurs de biens
	Formation Immobilier, Organiser et réaliser sa prospection immobilière
	Formation Immobilier, Perfectionnement l’anglais pratique pour l’agent immobilier
	Formation Immobilier, Savoir réaliser un état des lieux


	Formations Management	Formation Management, Accueil d’un nouveau collaborateur
	Formation Management, Accueil physique et téléphonique
	Formation Management, Améliorer la rentabilité de son espace séminaire
	Formation Management, Animer une formation active et ludique
	Formation Management, Anticiper et résoudre les conflits
	Formation Management, Apprendre le lâcher-prise et capitaliser son énergie
	Formation Management, Approfondir la connaissance de soi-même et des autres pour une meilleure collaboration
	Formation Management, Augmenter l’estime de soi et l’efficacité professionnelle
	Formation Management, Bien vivre sa retraite
	Formation Management, Collaborer ensemble avec performance et efficacité
	Formation Management, Communiquer avec aisance et efficacité
	Formation Management, Communiquer et développer son impact personnel
	Formation Management, Communiquer pour mieux animer
	Formation Management, Construire des arguments de ventes ciblées Up Selling
	Formation Management, Convaincre et s’imposer en négociation
	Formation Management, Déléguer et responsabiliser ses équipes
	Formation Management, Développer la confiance en soi au travail
	Formation Management, Développer la relation commerciale avec ses clients
	Formation Management, Dites le en anglais
	Formation Management, Entretien professionnel
	Formation Management, Évaluer mobiliser gérer des talents et piloter le système de rémunération
	Formation Management, Favoriser le travail collaboratif grâce aux outils digitaux
	Formation Management, Gagner du temps et de l’efficacité grâce au sketchnoting
	Formation Management, Gérer des conflits difficiles et dangereux
	Formation Management, Gérer des relations difficiles avec ses clients
	Formation Management, Gérer des tensions relationnelles
	Formation Management, Gérer et partager l’information avec des outils digitaux
	Formation Management, Gérer et utiliser ses émotions pour être plus efficace
	Formation Management, Gérer l’agressivité physique et verbale
	Formation Management, Gestion des plaintes et des conflits
	Formation Management, Image de soi et de l’entreprise
	Formation Management, Intégration d’un nouveau collaborateur à la vente
	Formation Management, L’entente familiale conservée dans le management de son établissement
	Formation Management, L’intelligence émotionnelle au service de l’entreprise
	Formation Management, Le management des établissement à distance et en multi sites
	Formation Management, Maîtriser et manager son temps et des priorités
	Formation Management, Maîtriser les règles de la négociation commerciale
	Formation Management, Maîtriser les techniques de vente en face à face
	Formation Management, Management perfectionnement
	Formation Management, Manager et mobiliser les Hommes
	Formation Management, Manager l’équipe pour générer de la performance
	Formation Management, Manager les équipes dans le respect du droit social
	Formation Management, Mieux se connaître pour mieux travailler avec les autres
	Formation Management, Missions et recrutement du RRH et la gestion des compétences
	Formation Management, Négociation commerciale niveau 1 les 6 étapes gagnantes
	Formation Management, Nouveau chef des ventes réussir dans votre fonction
	Formation Management, Organiser son activité commerciale Prendre des rendez-vous utiles
	Formation Management, Piloter animer et motiver son équipe
	Formation Management, Piloter une affaire et ses obligations contractuelles
	Formation Management, Prospection téléphonique
	Formation Management, Relooking et conseil en image
	Formation Management, Réussir dans sa fonction d’encadrement
	Formation management, Réussir dans sa fonction d’encadrement
	Formation Management, S’approprier le concept du merchandising
	Formation Management, Savoir accueillir et optimiser la relation avec les clients
	Formation Management, Savoir affirmer son intelligence émotionnelle
	Formation Management, Savoir encadrer et accompagner une équipe
	Formation Management, Savoir faire face aux situations tendues
	Formation Management, Savoir gérer les émotions et comprendre les conflits pour mieux les gérer
	Formation Management, Savoir gérer son stress au travail
	Formation Management, Savoir gérer son temps avec efficacité
	Formation Management, Savoir vendre Les fondamentaux
	Formation Management, Se connaître pour savoir être
	Formation Management, Se préparer à la retraite
	Formation Management, Se réconcilier avec l’orthographe Niveau 1 Je révise les fondamentaux
	Formation Management, Se réconcilier avec l’orthographe Niveau 2 Je consolide mes acquis et me perfectionne
	Formation Management, Sensibilisation aux risques de conflits et à la gestion de crise
	Formation Management, Techniques de l’improvisation Adopter une attitude constructive
	Formation Management, Vendre autrement face aux changements
	Formation Management, Vendre et négocier par téléphone
	Formations professionnelles de qualité pour vos collaborateurs ou salariés





pied de page


            


        

    



	



Go to Top




		
		

		
		

		
			
				

				
					
												

						
		
			Le centre de formation sera fermé du 23 décembre au soir au 3 janvier au matin !

En cas de besoin vous pouvez m'envoyer un email via le formulaire de contact, merci.		
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